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Fondacioni ABC
NE MBESHTETJE TE SIPERMARRJES DHE TE RINJVE

Né kuadér té projektit
“Building Communities of
knowledge for competitive
MSEs”, Fondacioni ABC
organizoi njé numeér
trajnimesh né zona té
ndryshme té vendit.
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Megijithése pandemia e
Covid-19 shkaktoi vonesé
né zbatimin

e projektit, ne arritém té kryejmé té gjithé aktivitetet e planifikuara dhe
arritém rezultatet e pritshme.

Ndérkohé qé té gjitha pérgatitiet pér seancat e trajnimit ishin gati dhe ne
planifikonim té fillonim me trajnimet gé né fillim té vieshtés 2020, pér
shkak té situatés Covid, ky proces u shty deri né pranverén e vitit 2021.
Né koordinim té ngushté me ekspertét e jashtém, ekipin e projektit dhe
liderin e projektit, u rishikua plani i zbatimit dhe seancat e trajnimit u
zhvilluan gjaté periudhés Prill - Tetor 2021.

Plani fillestar i projektit ishte kryerja e 10 trajnimeve/ workshopeve, por
ne zhvilluam né total gjithsej 11 module trajnimi, té cilat synonin grupe té
caktuara, me prioritet pérfshirjen e grave dhe té rinjve. Njé modul specifik
u hartua pér sipérmarrésit e shansit té dyté.

Moduli specifik pér sipérmarrésit e shansit t& dyté, u krijua pér t'i ndihmuar
ata té fitojné besim dhe t'i udhézojé né rifillimin e nismave, duke u fokusuar
kryesisht né temat gé lidhen me rishikimin e tregut dhe t€ modelit té
biznesit, si dhe pérshtatja dhe inovacioni i modelit té biznesit.



Njé pjesémarrje e konsiderueshme u sigurua
nga njé gamé e gjeré pérfagésuesish nga
grupe té ndryshme té synuara. Né total, né
kurset e trajnimit morén pjesé 168 pjesémarrés,
ndér té cilét rreth 37% ishin femra dhe rreth
63% ishin pjesémarrés meshkuj. Edhe pse
pjesémarrésit ishin 1€ grupmoshave té ndryshme,
shumica e tyre ishin nga 20 deri né 45 vjeg.

Niveli mé i larté i pjesémarrjes sé grave ishte
pér modulet e analizés sé& tregut dhe
konkurrencés (60% e pjesémarrésve ishin
femra); biznes/sipérmarrje sociale (55% e
pjesémarrésve ishin femra) dhe mbledhja e
fondeve pér bizneset startup (50% e
pjesémarrésve ishin femra).

Né diskutimet e mbaijtura gjaté seancave té
trajnimit, disa pjesémarrés treguan interes edhe
pér temat e méposhtme dhe rekomandohet qé
ato t& merren né konsideraté pér ¢do aktivitet
té ngjashém té ngritijes sé kapaciteteve gé
mund té organizohen né té ardhmen e afért:

(i) kontabiliteti dhe
specialistét jofinanciar;

kontabiliteti pér

(i) aspektet teknike té procesit té fiskalizimit
pér ndérmarrjiet mikro, t&€ vogla dhe té
mesme;

(iii) mijetet dhe praktikat e tregtisé elektronike
pér ndérmarriet mikro, t&€ vogla dhe té
mesme; dhe

(iv) rrietézimi dhe teknikat praktike pér té
eksploruar mundésité pér té hyré né tregjet
rajonale kombétare dhe ndérkombétare.

Pér organizimin sa mé té miré té trajnimit v
siguruan gé ¢do seancé té€ mbéshtetet me
logjistikén e duhur, pérfshiré: hapésirén e duhur
té trajnimit, pajisiet e nevojshme si projektor,
flipcharts, letra t&€ bardha té formateve dhe
madhésive té ndryshme, markera, letra me
ngjyra, etj.

Trajnimet e organizuara jané si mé poshté:

Moduli 1: “Aftésité joteknike pér sukses né puné
dhe biznes”, trajnim né té cilin morén pjesé 16
piesémarrés. Trajnimi v zhvillva né qytetin e

Elbasanit mé daté 20 Prill 2021. Tre nga
pjesémarréset ishin femra.
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Objektivat e Trajnimit (i) Ti joapé secilit
pjesémarrés njé perspektivé realiste t& punés
dhe pritshmérive dhe aftésive t& nevojshme pér
punén. (i) Kuptimi i aftésive thelb&sore té buta
dhe réndésia e tyre pér sukses (iii) Té ndihmojé
pijesémarrésit né formulimin e aftésive pér
zgjidhjen e problemeve (iv) Té edukojé
pjesémarrésit rreth té menduarit produktiv,
impulseve emocionale dhe sjellieve veté-
shkatérruese.

Kur diskutohet pér zhvillimin e karrierés, aftésité
e buta jané aftésité e jetés gé krijojné njé




mjedis pozitiv, i cili i mundéson njé personi té
marré njé puné té déshiruar qé i pérshtatet
kualifikimeve, kur ai kérkon njé mundési
karriere.

Aftésité e buta jané thelb&sore né fushén
profesionale, si dhe né jetén e pérditshme té njé
personi. Kéto aftési duhet té krijohen dhe
zhvillohen dhe ekziston mundésia gé té krijohen
dhe zhvillohen.

Njerézit jané krijesa shoqgérore dhe kjo é&shté
arsyeja pse jané mésuar té jetojné né grupe ose
tufa qé nga koha e evolucionit. Prandaij, éshté
e qarté se aftésité e buta kané qené té
réndésishme dhe do té vazhdojné té jené té
réndésishme pér té gjithé njerézit né ¢do kohé.

Aftésité e buta jané gjithashtu té réndésishme
pér té béré njé jeté té lumtur dhe paqgésore pa
stres mendor. Duhet pranuar se aftésité e buta
e béjné jetén mé té lehté.

Ky modul é&shté krijuar pér té identifikuar
aftésité thelbé&sore té buta dhe pér té trajnuar
praktikisht  pjesémarrésit duke pérdorur
aktivitete t& ndryshme. Kjo do t'i hapte rrugén
suksesit profesional, mundésisé pér t'u integruar
né tregun e punés, i cili do té sjellé fuqizimin
ekonomik té té rinjve dhe pérfshirjen né jetén
sociale té vendit.

Moduli 2:  “Zhvillimi i ideve té biznesit”, trajnim
i cili v zhvillua né Shéngjin, Lezhé, mé daté 23
Prill 2021 me pjesémarrjen e 24 personave, ndér
té cilét 8 prej tyre ishin femra.
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Objektivat e trajnimit (i) T'i japé pjesémarrésve
njé shpjegim té qarté té konceptit té
sipérmarrijes (Kuptimi i “ekuacionit” Sipérmarrije
= Marrja e Pérgjegijésive (ii) Ti béjé té qarté
pjesémarrésve procesin nga “gjenerimi i ideve”
tek sipérmarrja pérmes fazave té ndryshme si:
Problemi - Ideja — Zgjidhjet e Rritjes sé
Produktit/Tregut (iv) T&é tregojé se sa e
réndésishme &shté qé suksesi té plotésojé
"nevojat e klientéve" me produktin. (v) T'i njohé
pijesémarrésit me formularét kryesoré té
regjistrimit t& biznesit né Shqipéri dhe nivelin e
TVSH-sé dhe fitimit tatimor sipas xhiros vjetore
(vi) T'i njohé pjesémarrésit me modelin e njé
biznesi té suksesshém gé duhet té realizojé si mé
poshté: krijo vleré - ofro vleré - merr vleré

Para se té fillohet njé sipérmarrje biznesi, sé
pari duhet njé ide. Sa mé e miré té jeté idejq,
sigurisht, aqg mé i suksesshém mund té jeté
biznesi. Por t&é kesh njé ide t& miré nuk mjafton.
Edhe ideté mé té mira kané nevojé pér kujdes
pérpara se té jené gati pér té gené né gendér
té vémendijes. Njé proces i thjeshté me gjashté
hapa mund t'ju ndihmojé té zhvilloni njé ide t&
papérpunuar né njé sukses.

Pikérisht kéto hapa u trajtuan né trajnimin e
zhvilluar duke theksuar pas gjeties sé ideség,
duhet té pérvishen méngét dhe té fillohet puna
pér ta rafinuar idené e pér ta papérpunuar né
dicka té tregtueshme.




Moduli 3:
konkurrencés”, trajnim i cili v zhvillua né Pérmet
mé daté 29 Prill 202, me pjesémarrjen e 15
personave, nga té cilét 9 femra.

“Bazat e njohjes sé tregut dhe
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Objektivat e trajnimit (i) Té njohim klientét dhe
tregun né té cilin operojmé (ii) Profilizimi i
klientéve dhe krijimi i modelit té klientelés sé
cilés do t'i shérbehet (iii) Hulumtimi i tregut dhe
qasja e analizés sé konkurrencés pér bizneset
fillestare dhe SME-té (iv) Shpjegimi i kornizés sé
modelit t€ biznesit (v) Kuptimi i analizave té
tregut (vi) Kuptimi i procesit té kérkimit té tregut
dhe fazave té ndryshme (vii) Prezantimi i
pjesémarrésve me mjetet e ndryshme té
kérkimit té tregut.

Njé treg éshté njé vend ku blerésit dhe shitésit
mund té takohen pér té lehtésuar shkémbimin
ose transaksionin e mallrave dhe shérbimeve.

Tregjet vendosin ¢cmimet e mallrave dhe
shérbimeve qé pércaktohen nga oferta dhe
kérkesa. Né njé ekonomi tregu konkurrenca
éshté e pranishme né ¢do treg edhe né tregun
e “ideve”.

Cdo biznes, edhe bizneset fillestare duhet té
jené té fokusuar miré né shénjestrimin e tregut
té tyre (klientelén). Marketingu i synuar kérkon
qé tregtarét t& ndérmarrin tre hapa kryesoré:

Segmentimi i tregut: Identifikimi dhe profilizimi i
grupeve té dallueshme té blerésve qé
ndryshojné né nevojat dhe preferencat e tyre.

Synimi i tregut: Pérzgjedhja e njé ose mé shumé
segmenteve té tregut pér té hyré.

Pozicionimi né treg: Vendosja dhe komunikimi i
pérfitimeve kryesore dalluese té ofertés sé
tregut & kompanisé pér ¢do objektiv.

Moduli 4: “Pérgatitja e Planit té Biznesit”’, trajnim
i cili v organizua né Tropojé mé daté 4 Maj 2021,
me pjesémarrjen e 10 personave nga té cilét 2
ishin femra.
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Objektivat e ftrajnimit (i) Réndésia dhe
pérdorimi i planeve té biznesit; (ii) Hyrje né
procesin dhe teknikat e planifikimit t& biznesit
(iii) Prezantimi i pasqyrave financiare (Bilanci;
Flukset e Parasé; Pasqyra e té Ardhurave dhe
shpenzimeve) (iv) Prezantimi i 8P-ve té
marketingut.
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Njé plan biznesi éshté njé dokument zyrtar i
shkruar gé pérmban géllimet e njé biznesi,
metodat pér arritien e kétyre géllimeve dhe
kornizén kohore pér arritien e géllimeve.

Ai gjithashtu pérshkruan natyrén e biznesit,
informacionin mbi organizatén, parashikimet
financiare té organizatés dhe strategjité qé ajo
synon té zbatojé pér té arritur objektivat e
deklaruara. Né térésiné e tij, ky dokument
shérben si njé udhérréfyes (njé plan) gé i jep
drejtim biznesit.

Né thelbin e tyre, planet e biznesit kané 5
informacione bazé. Ato pérfshijné njé pérshkrim
té biznesit, njé analizé té mjedisit konkurrues,
ni¢ plan marketingu, njé seksion mbi BNJ
(kérkesat e njerézve) dhe informacionin kryesor
financiar.

Kéto dhe specifikimet pérkatése ishin pikat
kryesore gé u trajtuan né trajnim.

Moduli 5: “Bazat e marketingut pér SME-té”,
trajnim, i cili v zhvillua né Pérmet mé daté 18 Maj
2021, me pjesémarrjen e 14 personave, nga té
cilét 6 ishin femra.

Objektivat e modulit “Bazat e marketingut pér
SME-t€” (i) Konceptet e marketingut (ii)
Funksionet e marketingut (iii) Miksi marketing
dhe (iv) Prezantimi i hartimit té strategjive
efektive té tregut.

Marketingu éshté menaxhimi i marrédhénieve
fitimprurése me klientét duke térhequr klienté té
rinj dhe duke mbaijtur dhe rritur klientét aktualé.

"Marketing" NUK &shté sinonim i "shitjeve" ose
"reklamave". "Marketingu &shté njé proces
social dhe menaxherial me ané té té cilit
individét dhe grupet marrin até qé u nevojitet
dhe duan, pérmes krijimit dhe shkémbimit té
produkteve dhe vlerave me té tjerét."
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Blerésit, me kalimin e kohé&s ndryshojné né
nevojat, perceptimet dhe sjelljet e tyre blerése.
Kompania pérpiget t& fokusojé segmente té
giera qé pérbéjné njé treg dhe pérshtat ofertat
e saj pér t'iu pérshtatur mé miré nevojave té njé
ose mé shumé segmenteve té synuar.

Pikérisht kéto ¢éshtje ishin baza e trajtimit né
trajnimin e organizuar nga Fondacioni ABC né
qytetin e Pérmetit.
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Moduli 6: “Elementet bazé té marketingut pér
fermerét”’, trajnim i cili v zhvillua né Tropojé mé
daté 20 Maj 2021, me pjesémarrjen e 15
personave, nga té cilét 5 ishin femra.

Elementet baze té marketingut
pér fermerét
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Objektivat e kétij moduli (i) Prezantimi i
konceptit té marketingut (ii) Specifikat e
marketingut 1€ produkteve bujgésore (iii)
Pérdorimi i mediave sociale né marketingun e
produkteve bujgésore.

U zgjodh Tropoja pér té zhvilluar kété trajnim
si njé vend qgé éshté larg tregut dhe fermerét
kané véshtirési né daljen né treg.

L shisamses

puilding
”munil\!i

of knowleda® e

competitive,

Fermerét e rinj nuk prodhojné mallra bujgésore
pér tregjet globale; prodhojné ushgim pér

klientét vendas.

Késhtu, strategjité e marketingut pér fermerét e
rinj jané strategji 1€ marketingut t& ushqimit.

Megijithaté, kéto tregje té reja trajtohen si

tregje té veganta, duke sugjeruar se ato jané

té njé réndésie té kufizuar dhe té réndésishme
vetém pér disa prodhues té specializuar.

Nése hapésirat rriten mjaftueshém pér té gené
me interes pér shitésit e zakonshém, si me
produktet organike, ekspertét duket se
supozojné se strategjité e marketingut té
fermeréve té rinj do té béhen pothuajse té
njéjta me marketingun e mallrave.

Moduli 7: “Pérdorimi i mediave sociale pér
marketing”, trajnim i cili v zhvillua né Pérmet mé
daté 3 Qershor 2021, me pjesémarrjen e 16
personave, nga té cilét 6 jané femra.
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Objektivat e modulit “Pérdorimi i mediave
sociale né marketing” (i) Njohja me rolin e
teknikave té komunikimit pér ndikimin efektiv
dhe proceset e komunikimit t& brendshém dhe
té jashtém (ii) Pérdorimi i mediave sociale pér
promovimin e produkteve.

Marketingu i mediave sociale &shté pérdorimi i
platformave t& mediave sociale pér t'u lidhur
me audiencén pér té ndértuar markén, pér té
rritur shitjet dhe pér t& nxitur trafikun e faqges
sé kompanisé né internet.

Kio pérfshin publikimin e pérmbaijtjeve té
studivara miré né profilet né mediat sociale,
dégjimin dhe angazhimin e ndjekésve,
analizimin e rezultateve dhe shfaqgjen e
reklomave né mediat sociale. Platformat
kryesore té mediave sociale jané Facebook,
Instagram, Twitter, LinkedIn, Pinterest, YouTube
dhe Snapchat.




Ekzistojné gjithashtu njé séré mjetesh té
menaxhimit & mediave sociale gé ndihmojné
bizneset té pérfitojné sa mé shumé nga
platformat e mediave sociale té listuara mé
sipér. Pér shembull, Buffer &shté njé platformé
e mjeteve té menaxhimit t& mediave sociale, e
cila mund t& ndihmojé sipérmarrésin té arrijé
sukses me marketingun né mediat sociale.

Moduli 8: “Rishikimi dhe inovimi i modelit té
biznesit’, trajnim i cili v zhvillua né Tropojé mé
daté 19 Qershor 2021, me pjesémarrjen e 10
personave, nga té cilét 2 jané femra.
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Obijektivat e modulit “Rishikimi dhe inovimi i
modelit té biznesit” (i) Hyrje né rishikimin e
modelit té biznesit (ii) Procesi i inovacionit (iii)
Mijetet e analizés sé modelit té biznesit dhe
mundésive té tregut

Inovacioni i modelit t€ biznesit éshté arti i rritjes
sé avantazhit dhe krijimit t& vlerés duke béré
ndryshime té njékohshme si né propozimin e
vlerés sé njé organizate pér klientét, ashtu edhe
né modelin e saj themelor té funksionimit.

Sigurisht qé inovacioni i biznesit &shté procesi i
krijimit té dickaje té re ose té pé&rmirésuar gé i
shérben mé miré njé biznesi. Inovacioni i biznesit
duhet té pérmirésohet né produktet, shérbimet
ose proceset ekzistuese; ose duhet té zgjidhé
njé problem; ose duhet té arrijé klienté té rinj.

Kjo mund té pérfshijé njé produkt ose shérbim
té ri, njé pérmirésim té rrjedhés sé punés ose
¢do gjé tietér qé pérmiréson biznesin né njé
ményré té re.

Interreg M

Pér ata gé kané njé biznes, sfida &shté té
pércaktojné se c¢faré pérfshin né té vérteté

inovacioni i modelit té€ biznesit. Pa njé kornizé
pér identifikimin e mundésive, &shté e véshtiré
té jesh sistematik né lidhje me procesin, gjé qé
shpjegon pse ai né pérgjithési béhet né baza
ad hoc. Si rezultat, shumé kompani humbasin
mundésiné pér té pérmirésuar pérfitimin dhe
produktivitetin e tyre.

Né kété kurs trajnimi u paragit njé kornizé pér
té ndihmuar menaxherét té ¢ojné inovacionin e
modelit t€ biznesit né nivelin e njé disipline té
besueshme dhe té pérmirésuar.

Duke u mbéshtetur né idené se ¢do model
biznesi éshté né thelb nj€é grup vendimesh
kryesore qé pércaktojné kolektivisht se si njé
biznes fiton té ardhurat, pérballon kostot dhe

menaxhon rreziget e tij, ne i shohim risité né
model si ndryshime né vendimet qé& merr
kompania.




Moduli 9: “Hyrje né térhegjen e investimeve per

startup-et”’, trajnim i cili v zhvillva né Pérmet mé
daté 13 Korrik 2021, me pjesémarrjen e 16
personave, nga té cilét 8 jané femra.

Hyrje né térhegjen e
investimeve pér start-up-et
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Si njé sipérmarrés, ju pérballeni me shumé sfida.
Por, asnjé¢ nga kéto sfida nuk éshté aq e
réndésishme sa gjetja e financimit té duhur pér
té filluar biznesin tuaj té ri. Nga marrja me qira
e hapésirés sé zyrés ose prodhimit, te blerja e
mallrave dhe punésimi i personelit, gjithcka qé
duhet t€ béni pér ta kthyer idené tuaj né njé
biznes té zbatueshém kérkon para.

Nése nuk keni para mjaftueshém pér té qené i
pavarur ose nése prindét nuk ju kané léné dicka
gé do t’ju ndihmonte té nisnit njé biznes, me

siguri do t'ju duhet puné pér té marré financimin
e nevojshém.

Ka ményra t& ndryshme se si mund té financoni
njé biznes fillestar. N&é pérgjithési, pér bizneset

fillestare burimi primar éshté financimi personal.

Fillimi i biznesit &shté i rrezikshém. Né shumé
raste, ky nivel rreziku &shté ai gé i pengon

huadhénésit tradicionalé té japin kredi pér
sipérmarrésit. Njé burim financimi i biznesit
fillestar éshté edhe nga mikrokredité.

Mikrokredité u jepen kryesisht nga institucionet
huadhénése individéve gé normalisht nuk mund
té kualifikoheshin pér njé kredi bankare
tradicionale dhe u lejojné atyre té investojné.
Mikrokredité jané shumé té njohura edhe né
vendet e vogla dhe né zhvillim. Edhe né
Shqipéri ka disa institucione mikrofinanciare qé
japin kredi mikro dhe té vogla pér bizneset
fillestare.

Moduli 10: Koncepti i Biznesit Social, trajnim i cili
v zhvillua né Tirané mé daté 1 Tetor 2021, me

pjesémarrjen e 22 personave, nga té cilét 10 jané
femra.

Interreg Hl Koncepti i biznesit/sipérmarrjes
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Objektivat e modulit “Koncepti i Biznesit Social”
(i) Hyrje né konceptet kryesore té biznesit social
dhe pérkufizimet e BE-sé (ii) Hyrje né kuadrin
ligjor shqiptar pér ndérmarrjet sociale.

Sipérmarrja sociale pérfaqgéson njé nga risité e
dukshme né shoqgériné civile globale né
dekadat e fundit.

Ndérsa shumé nga aktivitetet dhe qasjet qé
lidhen me kété term nuk jané né vetvete té reja
— pér shembull, pérdorimi i modeleve té biznesit
nga ndérmarrjet sociale pér té gjeneruar té
ardhura pér té mbéshtetur programet sociale.

Megijithése termi "sipérmarrés social" u krijua
pér heré té paré qysh né vitet 1970, ka gené
vetém né njézet vitet e fundit apo mé shumé qgé




termi ka filluar té fitojé térheqgje brenda njé
séré diskursesh té ndérlidhura né shoqgériné
civile, gevering, dhe sektorin privat.

s
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Diskurse té tilla jané formuar dhe shtyré
pérpara nga njé séré organizatash té reja qé
ndértojné terren, si fondacionet, programet e
bursave dhe rrijetet, si dhe nga qeverité,

organizatat ndérkombétare (p.sh. Bashkimi
Evropian) dhe shumé institucione akademike.

Njé ndérmarrje sociale ose biznes social
pérkufizohet si njé biznes qé ka objektiva té
vecanta sociale qé i shérbejné géllimit té tij
parésor.

Ndérmarrjet sociale kérkojné té€ maksimizojné
fitimet duke maksimizuar pérfitimet pér
shogériné dhe mjedisin. Fitimet e tyre pérdoren
kryesisht pér financimin e programeve sociale.

Té gjitha ndérmarriet sociale zakonisht
miratojné dy qéllime kryesore — i pari &shté té
gjenerojné fitime, ndérsa i dyti éshté arritja e
rezultateve té saj sociale, kulturore, ekonomike
ose mjedisore té€ pérshkruara né misionin e
kompanisé.

Moduli 11: “Sipérmarrésit e shansit té dyté”,
trajnim i cili v zhvillua né Tirané mé daté 10 Tetor
2021, me pjesémarrjen e 22 personave, nga té
cilét 10 jané femra.

Interreg B Sipérmarrésit e shansit té dyté: Si té
o Iisrvanesn rinisni pérséri?
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Trajnimi “Sipérmarrja si njé shans i dyté” u ofron
individéve té cilét kané falimentuar njé heré
mundésiné pér té eksploruar rihyrien né biznes
pérmes ripozicionimit kundrejt gabimeve té sé
kaluarés.

Objektivat e trajnimit: (i) Vetévlerésimi nése
pjesémarrési ka tiparet pér té qené pronar
biznesi dhe mundésia pér té béré gé ideja e
biznesit té funksionojé (ii) Vleré&simi i
realizueshmériné sé idesé sé biznesit se kjo ide
do té sigurojé pérfitimet e déshiruara (iii)
Hapat pér zhvillimin e njé biznesi né Shqipéri
(iv) Pércaktimi i strukturés sé duhur pér biznesin
(v) Qasja né financimin e mundshém.

Ky trajnim u mundéson pjesémarrésve qé
kthehen né shoqéri té krijojné njé rrugé
alternative drejt punésimit pa paragjykimet
dhe pengesat tipike shogérore me té cilat
pérballen tradicionalisht. Njé sipérmarrés i
pérgatitur miré me njé plan biznesi solid ka
shanse shumé mé té médha pér sukses.
Piesémarrésit do té krijojné modele plan biznesi
dhe do té diskutojné mbi ményrat mé té mira
dhe efikase té rikthimit né biznes.




Platforma online

Platforma me trajnimet online ka filluar
funksionimin.

Shpresojmé té jeté e vlefshme pér té gjithé ju
gé jeni té interesuar té keni njohuri mbi:

* Aftésité joteknike pér sukses

* Zhvillimi i ideve té biznesit

* Bazat e njohjes sé tregut dhe konkurencés

* Plan Biznesi

* Bazat e Marketingut pér SME-té

* Elementet bazé té marketingut

* Rishikimi dhe inovimi i modelit

* Pérdorimi i mediave sociale pér marketing

* Hyrje né térheqjen e investimeve pér startup
* Koncepti i Biznesit Social

Pér tu regjistruar né platformé, ju lutem klikoni
né linkun e méposhtém dhe ndigni udhézimet
pér regjistrim.
hitp://195.251.211.160/eclassmses/moodle/
2lang=sq

Gijithashtu pér informacione té métejshme
mund té na kontaktoni edhe ne fagen toné té
internetit www.abcfoundation.info
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